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>Najistotniejsze różnice pomiędzy MSSF a ustawą o rachunkowości (uor)

MSR 1 „Prezentacja sprawozdań finansowych” Nie zawiera niczego na kształt załączników do uor, które szczegółowo regulują 
zawartość wszystkich składników sprawozdania finansowego. Bardzo wiele 
pozycji można przenieść do informacji dodatkowej.

MSR 2 „Zapasy” Nie pozwala na stosowanie metody LIFO do wyceny rozchodu zapasów.
MSR 7 „Rachunek przepływów pieniężnych” Nie zwalnia żadnej spółki z obowiązku sporządzenia rachunku przepływów 

pieniężnych.
MSR 8 „Zasady (polityka) rachunkowości, zmiany Przy zmianie zasad rachunkowości lub korekcie błędu należy przekształcić 
wartości  szacunkowych i korygowanie błędów” dane porównawcze za poprzedni okres. Uor wymaga jedynie zamieszczenia 

odpowiednich danych w informacji dodatkowej.
MSR 10 „Zdarzenia następujące Data zatwierdzenia sprawozdania finansowego do publikacji, 
po dniu bilansowym” po której nie dokonuje się korekt, nie zawsze pokrywa się z momentem jego 

zatwierdzenia przez akcjonariuszy (udziałowców), tak jak ma to miejsce w uor.
MSR 11 „Umowy o usługę budowlaną” Nie ogranicza stosowania szczególnych zasad rachunkowości tylko do tych 

umów budowlanych, których okres realizacji przekracza 6 miesięcy.
MSR 12 „Podatek dochodowy” Nie zwalnia żadnej spółki z obowiązku kalkulacji odroczonego podatku 

dochodowego.
MSR 14 „Sprawozdawczość dotycząca Brak odpowiednich regulacji w uor.
segmentów działalności”
MSR 16 „Rzeczowe aktywa trwałe” Pozwala wyceniać środki trwałe w wartości godziwej 

(skutki wyceny odnosi się na kapitał własny).
MSR 17 „Leasing” Jest bardziej elastyczny przy klasyfikacji umów leasingu – bardziej opiera się 

na ocenie treści ekonomicznej umowy, a nie zamkniętym katalogu kryteriów.
MSR 18 „Przychody” Szczegółowo określa moment ujęcia przychodu.
MSR 19 „Świadczenia pracownicze” Dzieli świadczenia pracownicze na więcej kategorii niż uor, określając 

jednocześnie szczegółowe zasady ich wyceny.
MSR 20 „Dotacje rządowe oraz ujawnianie Pozwala na ujęcie dotacji w aktywach jako zmniejszenia
informacji na temat pomocy rządowej” ich wartości bilansowej.
MSR 21 „Skutki zmian kursów wymiany Pozwala na sporządzenie sprawozdania finansowego
walut obcych” w walucie innej niż polski złoty.
MSR 23 „Koszty finansowania zewnętrznego” Wzorcowe podejście MSR 23 zakazuje kapitalizacji kosztów finansowania 

zewnętrznego (podejście alternatywne dopuszcza jednak taką możliwość).
MSR 24 „Ujawnianie informacji na temat Zakres podmiotów powiązanych jest o wiele szerszy w MSR 24 niż w uor. 
podmiotów powiązanych” Należy ujawniać transakcje np. z członkami rodziny osób zarządzających.
MSR 26 „Rachunkowość i sprawozdawczość Brak odpowiednich regulacji w uor.
programów świadczeń emerytalnych”
MSR 27 „Skonsolidowane i jednostkowe W skład grupy kapitałowej wg MSR 27 wchodzą tylko jednostki zależne. 
sprawozdania finansowe” Ponadto MSR 27 uznaje udziały mniejszości za część kapitału własnego grupy 

kapitałowej.
MSR 28 „Inwestycje w jednostkach Nie pozwala na wycenę udziałów w jednostkach stowarzyszonych
stowarzyszonych” metodą praw własności w jednostkowym sprawozdaniu finansowym.
MSR 29 „Sprawozdawczość finansowa Brak odpowiednich regulacji w uor.
w warunkach hiperinflacji”
MSR 31 „Udziały we wspólnych W uor nie ma definicji wspólnego przedsięwzięcia (ang. joint venture). 
przedsięwzięciach”
MSR 32 „Instrumenty finansowe: prezentacja” Zasady prezentacji instrumentów finansowych zawiera rozporządzenie ministra 

finansów z 12 grudnia 2001 r. w sprawie szczegółowych zasad uznawania, metod
wyceny, zakresu ujawniania i sposobu prezentacji instrumentów finansowych.

MSR 33 „Zysk przypadający na jedną akcję” Brak odpowiednich regulacji w uor.
MSR 34 „Śródroczna sprawozdawczość finansowa” Brak odpowiednich regulacji w uor.
MSR 36 „Utrata wartości aktywów” Pozwala ustalać zbiorcze odpisy aktualizujące z tytułu utraty wartości dla grup 

aktywów, które generują środki pieniężne.
MSR 37 „Rezerwy, zobowiązania warunkowe Bardzo szczegółowo opisuje kryteria ujmowania rezerw. 
i aktywa warunkowe” Uor nie wprowadza również pojęcia aktywów warunkowych.
MSR 38 „Wartości niematerialne” Pozwala wyceniać wartości niematerialne w wartości godziwej (skutki wyceny 

odnosi się na kapitał własny). MSR 38 pozwala również nie amortyzować 
wartości niematerialnych o nieokreślonym okresie użytkowania.

MSR 39 „Instrumenty finansowe: ujmowanie Zasady ujmowania i wyceny instrumentów finansowych zawiera rozporządzenie
i wycena” ministra finansów z 12 grudnia 2001r. w sprawie szczegółowych zasad 

uznawania, metod wyceny, zakresu ujawniania i sposobu prezentacji 
instrumentów finansowych.

MSR 40 „Nieruchomości inwestycyjne” Brak odpowiednich regulacji w uor.
MSR 41 „Rolnictwo” Pozwala na początkowe ujęcie produktów rolnych w wartości godziwej.
MSSF 1 „Zastosowanie międzynarodowych Brak odpowiednich regulacji w uor.
standardów sprawozdawczości finansowej 
po raz pierwszy”
MSSF 2 „Płatności w formie akcji własnych” Brak odpowiednich regulacji w uor.
MSSF 3 „Połączenia jednostek gospodarczych” Ujemna wartość firmy wg MSSF 3 uznawana jest jako przychód okresu, 

w którym nastąpiło połączenie. Natomiast dodatniej wartości firmy 
nie amortyzuje się.

MSSF 4 „Umowy ubezpieczeniowe” Zasady rachunkowości umów ubezpieczeniowych zawiera rozporządzenie 
ministra finansów z 8 grudnia 2003 r. w sprawie szczególnych zasad 
rachunkowości zakładów ubezpieczeń.

MSSF 5 „Aktywa trwałe przeznaczone Wymaga oddzielnej prezentacji wyniku na działalności zaniechanej w rachunku
do sprzedaży oraz działalność zaniechana” zysków i strat, podczas gdy uor wymaga jedynie dodatkowych ujawnień w 

informacji dodatkowej.
MSSF 6 „Poszukiwanie i ocena zasobów Brak odpowiednich regulacji w uor.
mineralnych”
MSSF 7 „Instrumenty finansowe: ujawnianie Zakres ujawnianych informacji dotyczących instrumentów finansowych zawiera
informacji” rozporządzenie ministra finansów z 12 grudnia 2001 r. w sprawie 

szczegółowych zasad uznawania, metod wyceny, zakresu ujawniania 
i sposobu prezentacji instrumentów finansowych.

Osoby zajmujące się szeroko rozu-
mianą rachunkowością bez trudu
mogą zauważyć, że coraz większą
rolę w wycenie pozycji bilansowych
odgrywają wartości szacunkowe.
Koszt historyczny jest wypierany
przez bardziej rynkowe kategorie
wyceny: wartość godziwą, cenę
sprzedaży netto czy też cenę rynko-
wą. Spotykamy się z tymi pojęciami
na co dzień, ale czy ad hoc potrafili-
byśmy wskazać różnicę między
wartością godziwą a np. ceną sprze-
daży netto?

Ustawowe definicje

Przyjrzyjmy się definicjom usta-
wowym. Art. 28 ust. 6 ustawy o ra-
chunkowości (uor) definiuje war-
tość godziwą jako kwotę, za którą
składnik aktywów mógłby zostać
wymieniony, a zobowiązanie ure-
gulowane na warunkach transakcji
rynkowej pomiędzy zainteresowa-
nymi i dobrze poinformowanymi,
niepowiązanymi ze sobą stronami.
Natomiast cena sprzedaży netto
składnika aktywów to, zgodnie z
art. 28 ust. 5 uor, możliwa do uzy-
skania na dzień bilansowy cena je-
go sprzedaży, bez VAT i podatku
akcyzowego, pomniejszona o ra-
baty, opusty i inne podobne
zmniejszenia oraz koszty związane
z przystosowaniem go do sprzeda-
ży. To tyle, jeżeli chodzi o definicje.
Tylko jak wyjaśnić różnicę własny-
mi słowami?

Cena sprzedaży netto

Weźmy np. samochód marki
XYZ, który pięć miesięcy temu zje-
chał z taśmy produkcyjnej. Czy ce-
na jego sprzedaży netto będzie
równa wartości godziwej? Chcąc
ustalić wartość godziwą, musieliby-
śmy przejrzeć prasę z ogłoszeniami
typu automoto czy też serwisy in-
ternetowe, gdzie można znaleźć i
porównać ceny samochodów tej
marki, tego samego rocznika. Chcąc
ustalić cenę sprzedaży netto, postą-
pimy właściwie tak samo, chyba że
całą sprawę rozpatrujemy z punktu
widzenia salonu samochodowego.

Powszechnie uważa się, że wy-
jeżdżając z salonu nowym samo-
chodem, stajemy się ubożsi o 20 –
30 proc. jego ceny, gdyż właśnie o
tyle zmniejsza się jego wartość. A
mówiąc językiem rachunkowości, o
20 – 30 proc. zmniejsza się jego war-
tość godziwa. 

Załóżmy teraz, że nasz samo-
chód marki XYZ kosztuje w salonie
50 tys. zł netto. Po jego zakupie
zmieniliśmy profil działalności i nie
potrzebujemy już środka trwałego
w postaci samochodu – następuje
więc trwała utrata wartości i musi-
my wycenić go w cenie sprzedaży
netto, która nie będzie wyższa niż
35 – 40 tys. zł, ponieważ na rynku
będzie on traktowany jako zakup z
drugiej ręki. Identyczny samochód
stojący w salonie bilansowo trakto-

wany jest jako towar, którego war-
tość wykazywana w sprawozdaniu
finansowym również nie może
przekraczać ceny sprzedaży netto –
ta z oczywistych względów jest jed-
nak wyższa niż marki „zwykłej fir-
my”. Wynika stąd, że ten sam samo-
chód może mieć różną cenę sprze-
daży netto w zależności od tego, z
czyjej perspektywy ją ustalamy.

Podsumowując, wartość godzi-
wa ma charakter uniwersalny i moż-
na ją ustalić dla każdego składnika
aktywów bez względu na okoliczno-
ści towarzyszące. Natomiast cena
sprzedaży netto to specyficzna
wartość, którą należy indywidual-
nie rozpatrywać z punktu widzenia
każdej firmy.

Cena rynkowa

Podobne wątpliwości rodzi pyta-
nie, czy można postawić znak rów-
ności pomiędzy wartością godziwą
a ceną rynkową? Odpowiedź rów-
nież będzie przecząca. Definicję
wartości godziwej już znamy, a jak
brzmi definicja ceny rynkowej? Uor
ogranicza się tylko do określenia
ceny rynkowej dla aktywów finan-
sowych, choć i ta definicja pozosta-
wia wiele do życzenia. W art. 28 ust.
6 uor znajdziemy stwierdzenie, że
wartość godziwą instrumentów fi-
nansowych znajdujących się w ob-
rocie na aktywnym rynku stanowi
cena rynkowa pomniejszona o
koszty związane z przeprowadze-
niem transakcji, gdyby ich wyso-
kość była znacząca. Nie dość, że ta
definicja ceny rynkowej została
ograniczona do instrumentów fi-
nansowych, to ustawodawca nie
pokusił się o określenie wymogów,
jakie musi spełniać aktywny rynek.
Musimy więc odnieść się, zgodnie z
art. 10 ust. 3 uor, do postanowień
MSR 38 „Wartości niematerialne”. 

W art. 8 MSR 38 wymieniono trzy
podstawowe warunki, które musi
spełniać aktywny rynek. Przede
wszystkim na aktywnym rynku nie
ma problemu ze znalezieniem ku-
pujących lub sprzedających prak-
tycznie w każdym momencie. Po
drugie, ceny zawieranych transakcji
podawane są do wiadomości pu-
blicznej. Trzeci i ostatni warunek
jest jednocześnie dobrym kryte-
rium, za pomocą którego najpro-
ściej jest rozróżnić cenę rynkową
od wartości godziwej – pozycje bę-
dące przedmiotem obrotu na ak-
tywnym rynku muszą być jedno-
rodne. Wracając do naszego samo-
chodu z poprzedniego przykładu –
nie możemy stwierdzić, że istnieje
na niego aktywny rynek, gdyż ceny
pochodzące bezpośrednio z trans-
akcji kupna/sprzedaży nie są poda-
wane do publicznej wiadomości, a
znalezienie kupca/sprzedającego
nie jest bezproblemowe.

Z omówionych tu podstawowych
kategorii wyceny najbardziej uni-
wersalny charakter ma wartość go-
dziwa – jej ustalenie jest możliwe dla
najszerszego zakresu pozycji bilan-
sowych. Cena rynkowa natomiast to
szczególny przypadek wartości go-
dziwej, która została ustalona na
podstawie danych pochodzących z
aktywnego rynku.

—Marek Muc

WYCENA MAJĄTKU FIRMY

Czym różni się wartość 
godziwa od ceny rynkowej 
Analizując ustawowe definicje
wartości godziwej, ceny
sprzedaży netto i ceny
rynkowej, trudno jest wskazać,
czym te wielkości różnią się
w praktyce. Jednak założenie,
że różnic nie ma, jest błędne


