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Dostępne karty

MC Private Banking, Diners Club, MC
Credit Platinum, American Express 
(w tym Centurion), MC World Signia,
MC/Visa Credit Gold

MC/Visa/AE Gold, Visa Platinum

Visa Platinum, MasterCard Platinum,
MasterCard World Signia

Visa Gold, Visa Platinum BRE Private
Banking, American Express (łącznie 
z Centurion)

Złota karta płatnicza Maestro, karta
kredytowa Citibank Platinum, karty
kredytowe również w ofercie 
Citi Private Bank London

Visa Platinum

Visa Gold

Visa Platinum, American Express 
(w tym Centurion)

Visa Gold, platynowa MC

Diners Club, Visa/MC Platinum

Visa Platinum, Visa Inifinite

PKO Express Platinium, Diners Club,
Visa Gold, PKO MC Platinum,
PKO Visa Infinite

Visa/MC Platinum

Kryterium dostępu

aktywa 300 tys. zł (500 tys.
zł - dla PB&I)

12 tys. zł wpływów 
lub 100 tys. zł aktywów

1 mln zł aktywów

500 tys. zł aktywów (dla
private banking), 2 mln zł
aktywów (dla wealth
management)

Citigold – aktywa w wys.
200 tys. zł, Citigold Select
(Private Banking) - 1,5 mln
zł, Citi Private Bank London
– 10 mln. dolarów

20 tys. zł dochodów lub
500 tys. zł aktywów

200 tys. zł aktywów

1 mln euro aktywów

1 mln zł aktywów

250 tys. zł aktywów

500 tys. zł aktywów

10 tys. zł wpływów
lub 500 tys. zł aktywów

400 tys. zł aktywów

Nazwa programu

Private Banking
oraz Private Banking
& Investment

Millennium Prestige

Private Banking

BRE Private Banking
& Wealth Management

CitiGold i Citi Private
Bank London

Elite Private
Banking

Private Banking

Private Banking

ING Private Banking

Private Banking

Private Banking
Noble

Program Bankowości
Prywatnej Platinum

Raiffeisen Club

Bank

Bank BPH

Bank Millennium

Bank Pekao SA

BRE Bank

Citi Handlowy

Deutsche Bank PBC

DZ Bank Polska

Fortis Bank

ING Bank Śląski

Kredyt Bank

Noble Bank 

PKO Bank Polski

Raiffeisen Bank
Polska

Wyróżnik oferty

Utajnienie sald rachunków, preferencyjne kursy walut, obsługa
w wydzielonych placówkach, doradztwo podatkowe, inżynieria
finansowa i fiskalna, powiązane z kartami pakiety usług dodat-
kowych, usługi concierge, oferty szyte na miarę, zaproszenia
na imprezy kulturalne.

Wealth management, otwarta architektura produktowa (w tym
fundusze i produkty ustrukturyzowane), Program Inwestycyjny
Prestige, produkty bancassurance, assistance, możliwość inwe-
stowania poprzez Millennium Banque Privee w Szwajcarii.

Produkty inwestycyjne, usługi rynku kapitałowego, preferencyj-
ne kursy walutowe, bezpłatne konto „Dobry Zysk”, bezpłatne
assistance, bogate pakiety do prestiżowych kart (Priority Pass,
Private Club, Private Consulting, pakiety ubezpieczeń).

Kompleksowe zarządzanie majątkiem: (aktywa finansowe oraz
pozafinansowe), optymalizacja podatkowa, transfer międzypo-
koleniowy, inwestycje na rynku nieruchomości, otwarta archi-
tektura produktowa oraz szeroka gama indywidualnych produk-
tów inwestycyjnych, bogaty pakiet concierge, dostęp do presti-
żowych kart zniżkowych (IAPA, Priority Pass, Warta VIP), impre-
zy dla klientów.

Platforma inwestycyjna (szeroka oferta krajowych i zagra-
nicznych funduszy) oraz platforma Citi Private Bank, ciekawe
programy inwestycyjne we współpracy z MetLife, bogata
oferta bancassurance, wealth management, możliwość ob-
sługi przez Citi Private Bank London, usługi concierge 
oraz program rabatowy.

Bezpłatne rekomendacje inwestycyjne, portfele inwestycyjne,
otwarta architektura produktowa, ubezpieczenia i polisy lokacyj-
ne, pakiet assistance i concierge, atrakcyjny limit w koncie,
możliwość skorzystania z oferty PWM Luxemburg.

Bogata oferta inwestycyjna (otwarta architektura oraz „szyte na
miarę” produkty), usługi concierge i assistance, udział w semi-
nariach tematycznych, leasing samochodowy dla osób fizycz-
nych w VB Leasing, oferta konta DZ PRIVATBANK Schweiz.

Otwarta architektura produktowa, asset management, optymali-
zacja podatkowa i oferta powiernicza Fortis Intertrust, planowa-
nie spadkowe, transgraniczny kredyt hipoteczny, usługi jachto-
we i lotnicze.

Bezpłatne ubezpieczenie NNW, odnawialna linia kredytowa,
dedykowane VIP Call Centre oraz specjalny program spotkań
i seminariów, bogata oferta produktów strukturyzowanych,
zarządzanie portfelem maklerskim, usługi brokerskie, obsługa
w wydzielonych placówkach.

Usługi bancassurance, uproszczone procedury i preferencyjne
stawki cenowe, certyfikat jakości EN ISO 9001:2000, indywidu-
alne zarządzanie portfelem oraz produkty grupy KBC z kraju
i z zagranicy (KBC Belgia lub KBL Luksemburg, „KBC Bonds”
utworzone wg prawa luksemburskiego.

Otwarta architektura produktowa, produkty tworzone indywidu-
alnie, doradztwo (nieruchomości, podatki, art banking), asset
management, autorski serwis concierge, portfele indywidualne
(od 5 mln zł aktywów).

Odnawialna linia kredytowa i kredyt gotówkowy Platinium, szeroka
gama produktów inwestycyjnych, korzystniejsze oprocentowa-
nie, elastyczne warunki transakcji, program partnerski, dla klien-
tów z aktywami powyżej 1,5 mln zł - doradztwo finansowe.

Klub Inwestora – cykliczne spotkania z klientami, doradztwo
podatkowe, inwestycje w nieruchomości, preferencyjna oferta
produktowa (kursy walut, lokata overnight, fundusze), dedyko-
wane call centre, zagraniczny asset management, Raiffeisen
Concierge dla posiadaczy MC Platinum.
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